
Enrollment No./Seat No.:

GUJARAT TECHNOLOGICAL UNIVERSITY
DIPLOMA IN ENGINEERING - SEMESTER - VI EXAMINATION - SUMMER 2025

Subject Code: 4365904 Date: 14-05-2025
Subject Name: Fashion Studies & Merchandising
Time:10:30 AM TO 01:00 PM Total Marks: 70
Instructions:
1. Attempt all questions.
2. Make Suitable assumptions wherever necessary.
3. Figures to the right indicate full marks.
4. Use of simple calculators and non-programmable scientific calculators are permitted.
5. English version is authentic.

Marks
Q.1 (a) Which are the different elements of marketing mix? 03

 (અ) માક� �ટંગ ￵મ�સના િવિવધ ઘટકો કયા છે? ૦૩

 (b) Provide the full forms of the following abbreviations: AQL, PO, BOM, COD, DA,
and FOB.

04

 (બ) નીચેના સં�ેપો સાથે સંપૂણ  નામ આપો: AQL, PO, BOM, COD, DA, અને FOB. ૦૪

 (c) What are the principles of merchandising , Explain ? 07

 (ક) મચ�#ડાઇ&ઝગના ￹સ)ાંતો શું છે, સમ-વો? ૦૭

 OR

 (c) Discuss the responsibilities of a fashion merchandiser in a purchasing organization. 07

 (ક) ખરીદી સં2થામાં ફેશન મચ�#ડાઇઝરની જવાબદારીઓ પર ચચા  કરો. ૦૭

Q.2 (a) How is the retail price for garments determined in a fashion store? 03

 (અ) ફેશન 2ટોરમાં ગામ�#ટની રીટેલ &કમત કેવી રીતે િનધા �રત થાય છે? ૦૩

 (b) List & explain the fabric quality parameters necessary for a garment order. 04

 (બ) ગામ�#ટ ઓડ ર માટેની ફે�9ક ગુણવ:ા પેરામીટરોની યાદી બનાવો અને સમ-વો ૦૪

 (c) Explain the concept of a Letter of Credit (L/C) and its significance in exports. 07

 (ક) લેટર ઓફ ;ેિડટ (L/C)ના િવચારને સમ-વો અને તેના િનકાસમાં મહ=વ સમ-વો. ૦૭

 OR

 (a) Write down the different factor , which can delay a shipment in garment export 03

 (અ) ગામ�#ટ એ�સપોટ માં િશપમે#ટને િવલં�બત કરવા માટેના િવિવધ પ�રબળો શું છે? ૦૩

 (b) Briefly explain about Visual Merchandising. 04

 (બ) િવ@યુઅલ મચ�#ડાઇ&ઝગ િવશે સં￹�Aમાં સમ-વો. ૦૪

 (c) What is EOQ .Explain ? 07
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 (ક) EOQ શું છે? સમ-વો ૦૭

Q.3 (a) Write down the names of 5 renowned garment buyers of USA and of India. 03

 (અ) અમે�રકા અને ભારતના 5 CDયાત ફેશન ગામ�#Eસ ખરીદદારોના નામ લખો. ૦૩

 (b) What are a Buying House and a Buying Agency? 04

 (બ) બા&યગ હાઉસ અને બા&યગ એજ#સી શું છે? ૦૪

 (c) Conduct a SWOT analysis for the fashion garment industry. 07

 (ક) કૉઈપણ  ફેશન ગામ�#ટ ઉIોગ માટે SWOT િવJેષણ કરો. ૦૭

 OR

 (a) Discuss the importance of pricing in the fashion industry. 03

 (અ) ફેશન ઉIોગમાં &કમત િનધા રણના મહ=વ ચચા  કરો ૦૩

 (b) Provide the full forms of the following abbreviations: CMT, DHU, CIF, FIFO, FOC,
and CPM.

04

 (બ) નીચેના સં�ેપો સાથે સંપૂણ  નામ આપો: CMT, DHU, CIF, FIFO, FOC, અને CPM. ૦૪

 (c) What is the function of export merchandising? explain 07

 (ક) એ�સપોટ  મચ�#ડાઇ&ઝગનો કાય  શું છે?  િવગતવાર સમ-વો ૦૭

Q.4 (a) What is consumer behavior in fashion? 03

 (અ) ફેશનમાં Lાહક વત ન શું છે? ૦૩

 (b) What are the different types of market segmentation? 04

 (બ) માક�ટ સેMમે#ટેશનના િવિવધ Cકારો શું છે? ૦૪

 (c) What are pre-buying activities? explain 07

 (ક) ￵C-બા&યગ Cવૃિ:ઓ શું છે?  િવગતવાર સમ-વો ૦૭

 OR

 (a) What are the common layout types used in fashion stores? 03

 (અ) ફેશન 2ટોસ માં સામા#ય રીતે કયા Cકારના લેઆઉટનો ઉપયોગ થાય છે? ૦૩

 (b) What is a power wall in visual merchandising? 04

 (બ) િવ@યુઅલ મચ�#ડાઇ&ઝગમાં પાવર વોલ શું છે? ૦૪

 (c) Explain the importance of inventory management in a fashion retail store. 07

 (ક) ફેશન �રટેલ 2ટોરમાં ઇ#વે#ટરી મેનેજમે#ટનું મહ=વ સમ-વો. ૦૭

Q.5 (a) Why is customer flow important in store layout design? 03

 (અ) 2ટોર લેઆઉટ િડઝાઇનમાં Lાહકના Cવાહનું મહ=વ શું છે? ૦૩

 (b) What are the components of a successful fashion show? 04

 (બ) સફળ ફેશન શોના ઘટકો શું છે? ૦૪

 (c) Explain the difference between cost-based and market-based pricing. 07
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 (ક) ખચ  આધા�રત અને બ-ર આધા�રત &કમતીકરણ વOચેનો તફાવત સમ-વો. ૦૭

 OR

 (a) What is inventory turnover, and why is it important? 03

 (અ) ઇ#વે#ટરી ટન ઓવર શું છે અને તે કેમ મહ=વપૂણ  છે? ૦૩

 (b) How can technology be used in a fashion retail store? 04

 (બ) ફેશન �રટેલ 2ટોરમાં ટેકનોલોP કેવી રીતે ઉપયોગી બની શકે? ૦૪

 (c) Explain the role of sustainability in fashion merchandising. 07

 (ક) ફેશન મચ�#ડાઇ&ઝગમાં ટકાઉપનાની ભૂ￵મકા સમ-વો. ૦૭

***
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